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RESUMEN LABORAL

Ingeniero en electricidad mención proyectos instalación eléctricas universidad tecnológica de chile INACAP, licencia SEC clase A, con 9 años de experiencia profesional en el área comercial de proyectos eléctricos en cargos como  Jefe de Abastecimiento, Responsable comercial de Chile, Ejecutivo comercial...

Capacidad Analítica, eficiencia y habilidad para interactuar con el grupo de trabajo, enfocado al logro de los resultados de excelencia lo que me permite desempeñarme en áreas comerciales de diferentes mercados. Buena disposición para trabajos bajo presión y habilidades para planificar y organizar actividades que se orienten en el logro de objetivos comerciales y de equipo. Fuerte organización en el logro de objetivos organizacionales, alta capacidad de negociación y análisis de mercados, planificado, creativo con capacidad de establecer relaciones de confianza de largo plazo.


EXPERIENCIA LABORAL
Citelum Chile S.A.                                Octubre 2016 – Marzo 2017.
Empresaespecialista en Ingeniería, construcción y mantenimiento de obras alumbrado público, la cual pertenece al grupo EDF con presencia en a nivel mundial  y en América presente en EEUU, México, Brasil, Chile. Especializada en  contratos de mantención  y obras de ingeniería de alumbrado público y privada. Citelum Chile en la actualidad mantiene contratos de mantención con  las municipalidades de Santiago,  Puente Alto, Rancagua y San Felipe. Proyectos  en desarrollo  Lo Barnechea, La Calera,  San Clemente y Alto Hospicio.  

Jefe de Abastecimiento.

Responsable de gestionar, coordinar y planificar las compras para dar cumplimiento a todos los requerimientos internos tanto desde obras en desarrollo  como de los contratos de mantención.

Gestionando junto al equipo de abastecimiento las cotizaciones tanto productos como servicios y  desarrollando la planificación de compra de acuerdo a la línea de producto o servicio que se requiere.
Manteniendo un canal de comunicación fluido con Bodega asegurando la disponibilidad de los productos e insumos para la continuidad operativa.
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Además de asegurar la optimización de los recursos, revisando y comparando los diferentes distribuidores, importadores y fábricas de materiales eléctricos para conseguir las mejores condiciones comerciales.

Además de desarrollar en conjunto al departamento de propuestas y licitaciones las selección de los producto y materiales a utilizar en los proyectos.

Steck Industria Eléctrica Ltda.                 Noviembre 2012 - Mayo 2016
Fábrica de materiales eléctricos en Baja tensión con 40 años de experiencia con presencia en 10 países de Latinoamérica y especializada en la fabricación venta de productos y equipos eléctricos para diferentes sectores tales como residencial, industrial, energético…

Responsable Comercial de Chile.

Responsable de establecer el crecimiento, metas y proyecciones de venta de cada uno de los distribuidores de Steck industria eléctricaLtda., esto alineado con la estacionalidad y nivel de demanda estimado de cada uno de los productos de la marca, considerando incentivos por cumplimiento de metas. Establecer estrategias y acciones de marketing promocional tanto para el usuario final como para la fuerza de venta del canal de distribución.

Seguimiento de proyectos que se detecten, levantamiento de oportunidades en terreno y generar relaciones de largo plazo a todo nivel de clientes.

Análisis de proyectos, planos eléctricos, especificaciones técnicas, homologaciones técnicas.

Flores y Kersting s.a                                    Julio2008   -   Noviembre 2012

Líder a nivel nacional en la comercialización de materiales eléctricos, con 75 años de experiencia con 8 sucursales a nivel nacional.  Representando las marcas de productos eléctricos más importantes de mercado tales como, Legrand, Schneider, GE, General Cable, etc.


Ejecutivo Comercial

Responsable en el levantamiento de oportunidades en el área de venta de materiales eléctricos y soluciones de integración de tableros. Realizando planificación, mantención, actualización y seguimiento de bases de datos de ventas creando reportes internos y desarrollando estrategias de ventas para los mismos.

Presentando soluciones en las siguientes áreas:

· Cables de fuerza y especiales.
· Automatización.
· Tableros Eléctricos
· Iluminación.
· Protecciones en baja y media tensión.
· Canalizaciones y ductos.
· Productos domiciliarios e industriales.

Captando y desarrollando nuevas soluciones para los clientes.
Aumentado los volúmenes de venta y mejorando los márgenes de acuerdo a las estrategias comerciales. 
Clientes: Constructoras, instaladores eléctricos, ingenierías eléctricas, industrias, mineras, sub distribuidoras eléctricas.


Brascopper Chile S.A                                                                                            Marzo 2007- Junio 2008

Fábrica de conductores eléctricos en baja tensión, dentro de sus principales productos que se fabrican se encuentran los cables thhn, nya, cables cobre desnudo, concéntrico y libre de halógenos. Logrando ser unos de los fabricantes más importantes para las empresas de ingeniería y sub distribuidoras de materiales eléctricos.

Ejecutivo Comercial.

Potenciando nuevos clientesdistribuidores, desarrollando estrategias de ventas y homologaciones técnicas para proyectos nuevos y en desarrollo. Aumentar los volúmenes de venta y mejorando los márgenes de acuerdo a las estrategias comerciales desarrolladas en conjunto con la gerencia comercial.

Clientes: Constructoras, instaladores eléctricos, ingenierías eléctricas, industrias, mineras, sub distribuidoras eléctricas, contratistas…



Conocimientos:
Word, Excel, AutoCAD, Power Point, Outlook.
Cubicación de Planos Eléctricos. 
Inglés Básico.






